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Introduccion

El funnel de ventas digital se ha convertido en una herramienta
fundamental para los emprendedores que buscan convertir
visitantes en clientes.

En este eBook, exploramos los elementos esenciales de un
funnel efectivo, estrategias para cada etapay herramientas
clave para optimizar la conversion y maximizar los ingresos.
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Capitulo 1:

Fundamentos
del Funnel de
Ventas Digital

{Importancia del Funnel de Ventas)

® Facilita la segmentacion del publico objetivo.

e Optimiza la inversion en marketing.

e Megjora la tasa de conversion.

.Qué es un Funnel de Ventas?

Es el proceso que sigue un cliente potencial desde el primer contacto

con la marca hasta la compra final y fidelizacion.

{Cifras cIaveD

e Atraccion: Captacion de visitantes mediante estrategias digitales.

e Interés: Generacidon de conflanza con contenido relevante.

e Decision: Ofertas y estrategias de conversion.

e Accion: Cierre de la venta.

e Retencion: Fidelizacion y recompra.




Capitulo 2:

Estrategias
para cada Etapa
del Funnel

@:AtracciénD

e SEO y Marketing de Contenidos.
e Publicidad en redes sociales.
e Email marketing segmentado.

{Interés >

e Creacion de lead magnets (ebooks, webinars, cursos gratuitos).
e Campanas de remarketing.
® Uso de chatbots y automatizacion.

QDecisién >

e Pruebas gratuitas o demos.
e Casos de éxito y testimonios.
e Ofertas limitadas y urgencia.

@ ccion

® Proceso de compra optimizado.
e Pasarelas de pago seguras.
e Atencion personalizada en tiempo real.

QRetencién)

e Programas de fidelizacion.
e Contenidos exclusivos para clientes.
e Encuestas de satisfaccion y mejoras continuas.




ca p Itu I o 3: 3.2. Analiticay Optimizacion
(]
H e r ra m I e nta s Google Analytics y Hotjar para analisis de

comportamiento del usuario.
- .
D I g Ita I e s p a ra Pruebas A/B con Optimizely y Google Optimize.
Optimi I

F u n n e I 3.3. Publicidad y Captacion

Meta Ads y Google Ads para publicidad segmentada.

31. Plataformas de Automatizacion
LinkedIn Ads para captacion B2B.

ActiveCampaign y Mailchimp para email marketing.
ManyChat y Drift para automatizacion de chatbots.
HubSpot y Salesforce para CRM. HUbSp t Linkedm ads \
ManyChat
: N Google 7/ .
Active > Analytics 7/ hOtJa r




Capitulo 4:

Retos Comunes
vy Soluciones

QBaja Tasa de Conversi6n>

e Solucion: Optimizacion del contenido y ofertas personalizadas.

QFalta de Leads Cualiﬁcados> QAbandono en el Proceso de Compra>

Solucion: Mejor segmentacion en publicidad y lead scoring. Solucion: Mejorar la experiencia de usuario y reducir fricciones.




Go Rigo Go! - Diversificacion
empresarial en el sector deportivo

Capitulo 5:

Casos de exito
en Colombia

e El reconocido ciclista colombiano Rigoberto Uran ha expandido
su marca "Go Rigo Go!" mas alla del deporte, incluyendo una
tienda en linea de productos deportivos, una linea de ropa y
accesorios, y una cadena de cafeterias y restaurantes.

En 2022, su tienda genero ingresos superiores a 42 mil
millones de pesos, operando en Colombia, Miamiy Costa
Rica.

La Cortesana - Digitalizacion de
la industria textil

e Carolina Gaitan Montoya cred "La Cortesana’, el primer coworking
textil digital del mundo.

Esta aplicacion movil conecta talleres, proveedores, fabricas
y marcas textiles, facilitando el acceso a recursos y promoviendo
el empleo justo.

Desde su lanzamiento, ha alcanzado 58 paises, generado 1.700
empleos y vinculado a 140.000 actores del sector.




Capitulo 6:

Consejos practicos
para mejorar las
ventas online

e Define un buyer persona claro.
® Mide y ajusta constantemente las estrategias.

® |nvierte en herramientas que optimicen el proceso de venta.

e Crea contenido de valor para cada etapa del funnel.




Conclusion

Un funnel de ventas digital bien estructurado permite
a los emprendedores maximizar sus oportunidades de
conversion y crecimiento.

Implementar estrategias alineadas con el comportamiento
del consumidory el uso de tecnologia optimizada es clave
para el éxito en 2025.
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GGracias por leer!

Si deseas profundizar en alguno de estos temas 0 necesitas asesoria personalizada, no dudes en
contactarnos. En GOM Network, nos comprometemos a ser tu aliado en el proceso de transformacion
digital, acompanandote y asesorandote para obtener los resultados que tu negocio merece.

Da clic aqui

www.gomnetwork.com
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